
 
 
 
 
Sesja C – Infrastruktura ekonomii społecznej. Wsparcie techniczne  
i mechanizmy reprezentacji interesów środowiska ekonomii społecznej 

 
 
Wsparcie techniczne 

Rozwój ekonomii społecznej wymaga wsparcia. Jednak problemem nie jest ilość instytucji wsparcia, 

ale ich nieprzygotowanie do pełnienia tej roli w stosunku do podmiotów ekonomii społecznej  

i utrudniony dostęp do specjalistycznych usług. Wydaje się, Ŝe problemem jest stosunkowo niewiele 

dobrych praktyk, które mogłyby sie stać wzorami dla innych. Doświadczenia dotychczasowe  

(np. Inicjatywy Wspólnotowej EQUAL) są raczej dowodami na to, Ŝe warto próbować, niŜ na to,  

Ŝe ekonomia społeczna jest w Polsce moŜliwa do szerokiego stosowania. Pytanie o to czy budować 

infrastrukturę wsparcia dla ekonomii społecznej nie jest pytaniem retorycznym. Szukając bowiem 

odpowiedzi na to jak wspierać technicznie ekonomię społeczną trzeba w sposób wyraźny oprzeć się 

na potrzebach przedsiębiorstw społecznych (w wielu krajach wsparcie takie jest raczej formą 

samoorganizacji sektora ES, a nie odgórnej polityki). Odwołując się do doświadczeń 

międzynarodowych i dotychczasowych doświadczeń ze wsparciem dla przedsiębiorstw społecznych  

w Polsce zadamy pytanie o przyszłość infrastruktury wsparcia w naszym kraju. 

 

 

Mechanizmy reprezentacji interesów 

Sektor ekonomii społecznej nie jest jednorodny – z uwagi na historyczne uwarunkowania (np. zupełnie 

inne tradycje spółdzielczości, organizacji pozarządowych i nowo powstających form 

instytucjonalnych), jak i działalność na podstawie róŜnych unormowań prawnych.  Stąd pytanie jakie 

są dotychczasowe doświadczenia w Polsce i w innych krajach? Na ile moŜliwa jest współpraca 

międzynarodowa i wymiana doświadczeń? W szczegółach chcielibyśmy się dowiedzieć kilku 

podstawowych kwestii: 

� Czy moŜliwe jest, aby podmioty ekonomii społecznej mówiły „jednym głosem”, aby tworzyły 

wspólna reprezentację?  

� Jak budować sprawne struktury artykulacji i reprezentacji interesów?  

� Czy powinny one przyjmować formy porozumień branŜowych, regionalnych, a moŜe wręcz 

lokalnych?  

� Jak to przełoŜyć na pracę na poziomie krajowym i na forum Unii Europejskiej?  

 


